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InsurTech
[Zusammensetzung aus <Insurance> und <Technology>]

Für diesen Begriff existiert keine offizielle Definition. Er 

beschreibt im Wesentlichen neue Unternehmen, die mittels 

technologischer Hilfsmittel kundenzentrierte und 

versicherungsnaheDienstleistungen anbieten. 

Eine trennscharfe Abgrenzung von InsurTechs erscheint kaum 

möglich. Auf den folgenden Charts wird eine subjektive Auswahl 

getroffen, wobei kein Anspruch auf Vollständigkeit besteht. Wir 

untersuchen den deutschsprachigen Raum.
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Wabenübersicht STANDARD (1. Grad)
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STAGNATION & MOONSHOTS

Der InsurTech-Kernmarkt stagniert: Den Neugründungen steht eine spürbare Konsolidierung des Marktes entgegen. Gleichzeitig konnte eine 

Handvoll Player ihre Marktposition durch Skalierung und erste Kooperationserfolge stärken. Andererseits greift eine Vielzahl von jungen Tech-

Unternehmen erfolgreich in den Markt ein.

Das war unsere Einschätzung in der letzten InsurTech-Übersicht �² und gleiches gilt auch jetzt. Die Konkurrenzsituation verschärft sich weiter, was die 

ersten Core-Player auch zu spüren bekommen haben. In den letzten beiden Jahren wurde ein knappes Dutzend der New Players zu Former Players, 

die den Markt verlassen mussten. 

Nichtsdestotrotz konnte eine Reihe erfolgreicher Player ihre Wettbewerbsposition nochmals verbessern und sich im Versicherungsmarkt festigen. 

Neben einem adäquaten Geschäftsmodell waren abermals Kooperationen und strategische Partnerschaften der erfolgskritische Faktor. Dabei 

erweisen sich solche Allianzen in verschiedene Richtungen sinnvoll, sowohl zwischen Start-ups und Corporatesals auch nur zwischen Start-ups.

Der angekündigte �Å�%�R�R�P��or Bust�´��wird also zur Realität.

Daneben zeigt sich eine rasant steigende Zahl von jungen Tech-Unternehmen (Support Start-ups), die ihre Lösungen in spezifischen Use Cases der 

Assekuranz bereitstellen. Insbesondere im Bereich Big Data bieten sich vielfältige Einsatz- und Kooperationsmöglichkeiten für Corporateswie auch 

Start-ups, um ihr Geschäftsmodell digital voranzubringen. Der Trend hin zu Satellitenunternehmen unter den New Players nimmt zu.

#whatwethinkweknow


